
BANDO INTERNAZIONALIZZAZIONE - ANNO 2023

Vicenza, 30 maggio 2023 ore 9.30



Soggetti beneficiari
Il bando è rivolto alle imprese che esercitano una delle seguenti attività (come risulta dalla visura camerale - codice primario o
secondario di attività ATECO2007):

C – ATTIVITÀ MANIFATTURIERE, con esclusione del codice 10.2 «Lavorazione e conservazione di pesce, crostacei e molluschi»

D - FORNITURA DI ENERGIA ELETTRICA, GAS, VAPORE E ARIA CONDIZIONATA

E - FORNITURA DI ACQUA; RETI FOGNARIE, ATTIVITÀ DI GESTIONE DEI RIFIUTI E RISANAMENTO

F – COSTRUZIONI

G - COMMERCIO ALL'INGROSSO E AL DETTAGLIO; RIPARAZIONE DI AUTOVEICOLI E MOTOCICLI, con esclusione dei codici 46.38.1
«Commercio all'ingrosso di prodotti della pesca freschi» e 46.38.2 «Commercio all'ingrosso di prodotti della pesca congelati, surgelati,
conservati, secchi»

H - TRASPORTO E MAGAZZINAGGIO

I - ATTIVITÀ DEI SERVIZI DI ALLOGGIO E DI RISTORAZIONE

J - SERVIZI DI INFORMAZIONE E COMUNICAZIONE

M - ATTIVITÀ PROFESSIONALI, SCIENTIFICHE E TECNICHE

N - NOLEGGIO, AGENZIE DI VIAGGIO, SERVIZI DI SUPPORTO ALLE IMPRESE

R - ATTIVITÀ ARTISTICHE, SPORTIVE, DI INTRATTENIMENTO E DIVERTIMENTO

Le imprese beneficiarie devono aver effettuato l’accesso gratuito al «cassetto digitale» della propria azienda scaricando la visura
dell’azienda, collegandosi al sito https://impresa.italia.it/cadi/app/login (accesso con SPID o CNS/Token wireless)
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https://impresa.italia.it/cadi/app/login


Contributo
IIl contributo è di € 2.000,00 su un spesa minima di € 4.000,00.

Alle imprese in possesso del rating di legalità sono attribuiti ulteriori € 200,00 che si sommano al contributo spettante.

Alle imprese in possesso della «certificazione della parità di genere» sono attribuiti ulteriori € 200,00 che si sommano al contributo
spettante.
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Fornitori

Il bando prevede che siano solo fornitori abilitati ad erogare i servizi ammissibili.

Tra i soggetti ci sono:

* Imprese, enti, professionisti che hanno fornito servizi o prestazioni, relativi a una o più delle spese per un ammontare minimo negli

esercizi precedenti, oppure che risultano iscritti nella sezione del Registro Imprese start up innovative o PMI innovative a condizione

che la loro attività sia coerente con la prestazione realizzata, come risultante dalla visura camerale;

* per i servizi TEM può trattarsi di un professionista messo a disposizione da una società di Temporary Export Manager iscritta in

elenchi tenuti da Enti e Agenzie pubbliche (a titolo esemplificativo Ministero dello Sviluppo Economico, Invitalia, SIMEST).

Inoltre:

- il fornitore deve avere sede legale in uno degli Stati membri dell’Unione Europea.
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Cosa finanzia

Il bonus finanzia le spese per l’acquisizione di soluzioni per l’export, fornite da società abilitate.

Le prestazioni puntano a sostenere i processi di internazionalizzazione attraverso:

- Pianificazione promozionale;

- Azioni promozionali, di comunicazione e di advertising sui mercati internazionali;

- Percorsi di rafforzamento della presenza all’estero;

- Partecipazione a incontri d’affari e B2B tra buyer internazionali e operatori nazionali, organizzati da associazioni di categoria e loro

società di servizi;

- Supporto normativo e contrattuale finalizzato a facilitare un percorso di rafforzamento della presenza all'estero;

- Accompagnamento per certificazioni volontarie;

- Sviluppo delle competenze interne attraverso l’utilizzo in impresa di Temporary Export Manager.

COSA è ESCLUSO:

a) produzione di campionature;

b) partecipazione a eventi fieristici;

c) servizi di consulenza specialistica relativi alle attività ordinarie;

d) servizi per l’acquisizione di certificazioni non direttamente collegate all’attività di vendita all’estero (es. ISO, EMAS, ecc.);

e) servizi di supporto e assistenza per adeguamenti a norme di legge.
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Soluzioni oggetto del contributo

Il bonus è erogato a fronte di spese per l’acquisizione di soluzioni per l’Export, fornite da società abilitate.

Le prestazioni puntano a sostenere i processi di internazionalizzazione attraverso:

Pianificazione promozionale;
Azioni promozionali, di comunicazione e di 

advertising sui mercati internazionali

Percorsi di rafforzamento della presenza all’estero;
Partecipazione a incontri d’affari e B2B tra buyer 

internazionali e operatori nazionali, organizzati da 
associazioni di categoria e loro società di servizi

Supporto normativo e contrattuale finalizzato a 
facilitare un percorso di rafforzamento della presenza 

all'estero; Accompagnamento per certificazioni 
volontarie

Sviluppo delle competenze interne attraverso 
l’utilizzo in impresa di Temporary Export Manager

6



SERVIZIO TEM - TEMPORARY EXPORT MANAGER

Accompagnamento delle PMI all’approccio verso nuovi mercati. Una figura specializzata che si occupa di affiancare 
le imprese che per la prima volta si affacciano sul panorama internazionale oppure per l’azienda che vuole 
rafforzare o ampliare la sua presenza all’estero.
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Fase 1

• Conoscenza della 
azienda/prodotto

• Ricerca di mercato

• Analisi dei competitors

Fase 2

• Creazione dei tools

• Traduzioni in lingua

Fase 3

• Ricerca e selezione di 
partner

Fase 4

• Contatto diretto 
potenziali partner

• Trasferte all’estero, 
partecipazione a fiere, 
missioni 
imprenditoriali

• Mantenimento del 
contatto



A quali aziende è rivolto?

Metalmeccanica 

Tessile

Arredamento 

Stampaggio materie plastiche

E molti altri!



LEGOSERIOUS PLAY

C O M P R E N S I O N E

F I D U C I A  

IM P E G N O R E C IP R O C O

M e todologi a na ta alla Business S c h ool di L o s a n n a I M D i ntor no agl i a nni 2 0 0 0 ,  

al f ine di studiare c o m e rendere le orga ni zza zi oni più produttive ed eff icaci .

M ig l iora n do la comunicazione, la condivisione degli obiettivi e la  

m e todologi a alla base della ricerca di soluzioni a problemi pratici e concreti



LEGOSERIOUSPLAY

COME?

U S A N D O L E M A N I

F O C A L IZ Z A N D O L 'O B IE T T IV O   

C O N C R E T I Z Z A N D O L E

N O ST R E R IF L E SS IO N I

La m e todo l ogi a Lego Serious Play si pone c o m e facilitatore della

comunicazione al f i ne di sti lare dei principi guida che c ondu c a no i passi

futuri verso la soluzi one di u n problema c onc re to , senti to

da l l 'orga ni zza zi one .



MISSIONI IMPRENDITORIALI

Le missioni imprenditoriali sono azioni attraverso le quali vengono organizzate azioni di sviluppo commerciale 
attraverso la profilazione dell’azienda partecipante e lo scouting di controparti estere. Le missioni prevedono quindi  
il matching tra azienda italiana e buyer estero e l’agendamento di incontri d’affari che vengono effettuati durante 
una trasferta  collettiva all’estero.
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Fase 1

•Raccolta dei 
profili e dei 
company profile
delle aziende 
italiane 
partecipanti 

Fase 2

•Scouting: Ricerca 
e selezione di 
partner;

•Matchmaking con 
operatori locali

Fase 3

•Organizzazione 
delle visite e 
agendamento
degli incontri

Fase 4

•Trasferta collettiva 
nel paese target



Spese ammissibili

Sono considerate ammissibili le spese, al netto dell’IVA, dettagliate in fattura, sostenute e interamente pagate nel periodo che decorre

dal 1 gennaio 2023 fino al momento in cui viene presentata la domanda, cioè le fatture devono risultare emesse e i pagamenti

devono risultare effettuati nell’arco temporale sopra indicato. Se una fattura (o altro documento di spesa) è emessa fuori dall’arco

temporale sopra indicato, verrà esclusa dalle spese ammissibili.

Stiamo raccogliendo le adesioni, vista la nuova modalità che prevede la spesa prima dell'assegnazione.

L'idea è quindi quella di, raccolte le adesioni, procedere con l'emissione delle fatture che devono categoricamente essere pagate prima

di metà giugno, in modo da poter procedere con l'inserimento delle domande. Ovviamente, qualora non risultaste assegnatari e non

fossero emersi costi, procederemo allo storno della fattura emessa e pagata.

Di fatto con la modalità a diretta rendicontazione diviene necessario, per procedere con la domanda, avere emesso e pagato la fattura.
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Come presentare la domanda

Le domande devono essere presentate dal rappresentante legale dei soggetti richiedenti esclusivamente online.

Le domande di contributo devono essere trasmesse esclusivamente in modalità telematica, a pena di esclusione, con firma digitale,

accedendo al link https://restart.infocamere.it dalle ore 15:00 del 27 giugno 2023 alle ore 15:00 del 21 settembre 2023.

Documenti previsti:

- domanda di contributo (Allegato A);

- riepilogo delle spese sostenute (Allegato A2)

- copia delle fatture elettroniche in formato xml;

- copia dei pagamenti (con il codice CRO oppure TRN o altro codice identificativo di effettivo pagamento);

- dichiarazione comprovata esperienza fornitore.

I documenti vanno tutti firmati digitalmente dal titolare / legale rappresentante dell’impresa beneficiaria
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https://restart.infocamere.it/


Contatti

SITO WEB: https://www.confartigianatovicenza.it/servizi/estero/ 

CONTATTI UFFICIO ESTERO: Vladi Riva 0444-168316; Scilla Peretti 0444-

168532; Andrew Pitts 0444 168464; Carla Paiusco 0444 168442.

CONTATTI DIH: Caterina Greguolo 0444-168539; Ilaria Pivato 0444-168452.
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